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中国银行业科技专家选聘系统对接成功的八个典型案例 

中国银行业协会联合国家科技部于 2012 年 1月 5日正式启动了

“中国银行业科技专家库”。运行一年多，目前库内专家已达到 2695

人，中国银行、农业银行、交通银行、北京银行、江苏银行等八家金

融机构的下属科技支行已经向系统内专家发起了多项咨询，咨询领域

涉及电子信息、新材料、生物医药、清洁能源、仪器仪表等众多领域。

系统内科研型专家和产业型专家皆从自身领域给出了专业性意见，辅

助信贷人员进一步了解技术的先进性，目前市场状况，未来成果转化

情况，以及可能存在的风险要素，得到了信贷人员的肯定和好评。对

接成功的八个典型案例如下： 

案例一：交通银行苏州科技支行就苏州芯禾电子科技有限公司关

于自动化软件设计和射频技术两个项目的研发融资需求，通过科技专

家选聘系统提供的服务，分别向中国科学院微电子研究所研究员张海

英、中国振华（集团）科技股份有限公司总工程师马建华、北京华虹

集成电路设计有限公司总工程师李云岗发起了咨询，三位专家从技术

背景、市场成熟度、竞争程度、生产成本和公司股东在业界知名度等

几个方面，给予了专业意见，并提出知识产权防范的风险重点。 

案例二：农业银行无锡科技支行就无锡市 S公司“超疏水涂料”和

“三防整理增效剂”两大产品的产业化融资需求向中国科学院宁波材

料技术与工程研究所乌学东主任发起咨询，乌学东就产品耐久性、自

洁概念、未来推广可能遇到的问题、产品数据支持等多个方面提出了
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质疑，从风险防控角度认为企业尚处于科研实验室研发阶段，其产品

的可行性有待论证，建议银行持谨慎态度。 

案例三：北京银行双秀科技支行就北京边华电化学仪器有限公司

关于“仪器仪表”研发和市场拓展融资需求分别向科技部火炬高技术

产业开发中心王仰东副处长和北京博飞仪器股份有限公司骆东淼教

授发起了咨询，两位专家从公司经营状况、自身该产业的理解、企业

的阶段性定位和企业产品在未来发展趋势等方面提出了意见，并建议

公司在监测仪器的灵敏度和准确性，以及远程数据传输易受干扰等方

面继续完善，保持公司的技术领先优势。 

案例四：交通银行苏州科技支行就苏州开拓药业有限公司的产品

研发融资需求分别向山东大学医学院韩博教授和山东省医学科学院

基础医学研究所张维东主任发起了咨询，两位专家分别评定了公司的

临床抗前列腺癌药物和治疗乳腺癌、肺癌和肝癌的 PI3K/mTOR 激酶靶

向抑制剂的两大产品，结合目前及未来市场和国外相关产品，给予了

正向积极的意见。并建议银行要求药业公司提供更详细的临床试验数

据和安全性报告，便于更好的防控风险。 

案例五：江苏银行无锡科技支行就无锡市顺业科技有限公司关于

公司产品产业化提出了融资需求，公司在未来发展和宣传推广方面给

予了非常有吸引力的设想，江苏银行信贷员仅从提供的材料无法了解

公司真实的技术含量。故向系统内沈阳化工大学陈尔凡教授和厦门产

业技术研究院林志坚总工程师发起了咨询。两位专家从国内外同类产

品对比，就公司提供材料的技术成熟度和用户体验等方面提出质疑。

由于公司技术成果尚停留在科研实验室研发阶段，对于未来市场定位
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与开拓方案不准确，且材料中没有详尽的数据和论据支持，专家建议

银行慎重处理。 

案例六：农业银行无锡科技支行就无锡 B科技公司产业化需求向

武汉锐科副总经理李成博士发起咨询。由于科技支行信贷人员对激光

切割行业缺乏深入研究以及对企业的现有技术水平和竞争优势无法

准确判断，希望专家给予意见辅助其进行评判。李成博士客观分析了

行业现状、市场前景，促使信贷员能在详细的技术背景下，结合前期

了解的公司财务状况进行更准确的决策。 

案例七：北京银行中关村科技支行就北京凯尔斯科技开发有限公

司市场拓展融资需求向南昌大学信息工程学院自动化系龙伟教授发

起咨询，龙伟教授认为该公司在市场与技术中间找到了结合点，利用

改变电流、电脉冲、激光和各色光的频率和强度等技术手段，达到保

健和一定的治疗作用。公司产品在与相关医学理论相结合方面有独到

之处，有较强的市场竞争性，且获得了欧盟 CE认证，在可靠性和安

全性等方面有保障。 

案例八：中国银行张江高科技园区支行就 L能源设备上海有限公

司融资需求向山东省科学院能源研究所丁海成副所长发起了咨询。该

企业成立不到两年，且有金额不小的亏损，是典型的“轻资产”科技型

企业。但专家通过分析公司现有自有知识产权，认为公司具有核心技

术优势以及良好的市场前景，且经营团队在业内有长时间的行业经验，

产品具有较强的进口替代性，建议银行给予支持。 
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